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Saatavilla olevat 
asiantuntijat 
kataloginäkymässä
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Osaajapörssi 
uranäkymä
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Toimialat
Asiakasnäkymä
ICT & Finanssi

Myynti- ja 
markkinointialusta
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Osaajapörssi 
asiakasnäkymä, kokoomasivu

Toimialakohtainen 
laskeutumissivu 

esittelee saatavilla 
olevat asiantuntijat 

kokooma-
näkymänä.
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66

Osaajapörssi 
asiakasnäkymä, yksittäinen 
profiili

Profiilisivu esittelee 
yksittäisen 

asiantuntijan kuvan, 
bion, CV:n, videon 
ja tavoitehinnan.

Video rikastuttaa 
käyttäjäkokemusta 
autenttisuudellaan.
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OSAAJAPÖRSSI — TIETOSUOJAKÄYTÄNTÖ

Profiiliesitysmuoto
• Yksittäisen profiilin ID-tunniste muodostuu yhtälöstä etunimi ja sukunimen ensimmäinen kirjain, kuten Jari V
• Yhteystiedot on poistettu CV/Ansioluettelo-näkymästä

Liittäminen Osaajapörssiin vaatii yksilöllisen suostumuksen, jonka asianomainen henkilö voi myöntää ainoastaan 
myyntitarkoituksiin tai myynti- ja markkinointitarkoituksiin (vrt. uutiskirje).

Myynti
• Yksittäinen profiilisivu (URL) jaetaan 121-myyntitilanteessa korvaamaan CV-liitetiedosto.
• Yksittäisen profiilisivun Thumbnail ei näy kokoomasivuston näkymässä.

Markkinointi
• Yksittäisen profiilisivun Thumbnail näkyy kokoomasivuston näkymässä.
• Uutiskirjeen nostona yksittäisen profiiliesittelyn tulee sisältää video.

 Jakelulista tarkistetaan manuaalisesti etukäteen uutiskirjeessä promovoitavan profiilin omistajan kanssa, jotta mahdolliset 
kuvitteelliset ristiriidoilta vältytään (vrt. rekrytointiprosessissa olevan henkilöt).

Osaajapörssi ei näy atsalea.fi hakemistopuussa
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Video
CV:n laajennus

ESITTELYVIDEO

Todo
• Tuota video, joka täydentää ja toimii CV:n laajennoksena.
• Kesto noin 2,5–5,5 minuuttia.
• Lataa video YouTubeen
• YouTuben asetuksissa näkyvyyden voi valita piilotetuksi / näkyväksi vain hyperlinkin kautta.
• Jaa linkki 

Miksi
• Nykyiset päättäjät ovat kiireisiä ja vieläkin valikoivampia ajankäytössään, kuten "pitäisikö ehdokasta 

haastatella avoimeen tehtävään saatavilla olevan materiaalin perusteella”. 
• Autenttisuudellaan video erottuu joukosta ja luo tyhjentävämmän kokonaisvaikutelman.

Ylläpito ja hallinto
• Video, kuten CV, sisältää säännöllisen päivityksen periaatteen: "aina voi tuottaa sen seuraavan version mistä 

tahansa syystä.
• Kun video on ladattu henkilökohtaiselle Youtube-kanavalle, on helppo ladata uusi versio sekä muokata 

käyttöoikeuksia tai poistaa ne.
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Esittelyvideo
Itsepalvelutoiminteena

KYSYMYKSET

1) Lyhyt kertomus uran evoluutiosta (~1,5–3 min)
a. Kuvaa ammatillinen erikoistumisalasi ja miten tämä (~kokemus ja ymmärrys) on kehittynyt vuosien varrella (tähän päivään asti)?

2) Lähitulevaisuuden tavoitteet "sisällöllisessä mielessä” (~1–2 min)
a. Minkä tyyppisiä itsellesi (erityisen) mielenkiintoisia haasteita (~rooli, ratkaisualue, toimiala, teknologiat, yms. jne.) toivoisit kohtaavasi 

lähitulevaisuudessa (seuraavaksi)?

3) Motivaatiotekijä (~0,5–1 min)
a. Millaiset ammatilliset kokemukset antavat sinulle ”sen parhaan fiiliksen” ja mikä on merkittävin motivaattorisi (~draiveri)?
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OHJE: Aloita video ilmaisemalla etunimi ja 
ammatillinen rooli, ja viittaa sitten ensimmäiseen 
kysymykseen ja anna vastaus; Yksi kerrallaan. 
ESIMERKKI: "Hei, nimeni on Jari ja toimin 
konsulttimanagerina. Mitä tulee 1) ammatilliseen 
taustaani ja spesialiteettiini ja miten tämä on kehittynyt 
vuosien varrella, voin todeta, että...". 
Kun on vastattu viimeiseen kysymykseen, voi mainita 
lopuksi "kiitos ajastasi” tms. ennen kuin katkaisee 
tallenteen nauhoituksen.

KUVITTEELLINEN 
FORMAATTI

”Snapshot sinusta 
haastattelemassa itseäsi"



MARKKINOINTI
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Markkinointi
SEGMENTIT
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Uutiskirje, 
Yksittäisen 
profiilin nosto

Uutiskirje-
kohtainen 

yksittäisen profiilin 
promovointi
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MARKKINOINNISTA 
MYYNTIIN (121)
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PERINTEINEN TAPA
"Myynti soittaa puhelun 

asiakkaan edustajalle, joka 
kertoo, että yrityksellä on tarve 

ulkopuoliselle IT-konsultille, 
jonka tuloksena myynti kerää 

vaatimukset”

Myynti
Kylmäsoitto / Follow-Up
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Mailing 
lists
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Myynti
Perustuen uutiskirjeen 
toimitukseen
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121 MYYNTI 
toimitetun uutiskirjeen 
raporttinäkymä

16



17

PROSESSIN KULKU
Ensin uutiskirje, sitten 

puhelu ennalta 
määritetyn 

kalenteriviiveen 
jälkeen, missä järjestys 

perustuu 
raporttinäkymään

121 MYYNTI
Soittojärjestys perustuen 
raporttinäkymään
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